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FinTechnesia.com | Allianz Life Indeonesia dan Bank CTBC Indonesia bekerjasama
menyediakan solusi dan layanan perlindungan asuransi melalui n jalur pemasaran
hancassuronce. Allianz Life Indenesia menyediakan produk dan layanan yang dapat
memenuhi kebutuhan nasabah Bank CTBC Indonesia akan perlindungan asuransi.

Direktur dan Chief of Partnership Distribution Gfficer Allianz Life Indanesia, Bianto
Surodjo berharap, kemitraan ini dapat menjadi kerja sama yang kuat dan
memberikan banyak manfaat bagi nasabah dalam mempersiapkan rencana masa
depann.

Baca juga: Transformasi Digital dan Dukung Industri Syariah, Ini Langkah Allianz

“Allianz juga akan memberikan layanan yang didukung oleh proses yang telah
terdigitalisasi, baik dalam proses penjualan maupun pasca penjualan,” kata Bianto,
Rabu (17/11).

Kerja sama ini ditandai juga dengan peluncuran dua produk perlindungan asuransi
jiwa unit link, Allianz Wealthlink Preferred Life dan Allianz Assetlink Maxima. Kedua
produk ini akan memberikan manfaat perlindungan asuransi jiwa sekaligus
investasi. Serta berbagai manfaat perlindungan tambahan yang dapat dipilih
sesuai kebutuhan nasabah Bank CTBC Indonesia

Presiden Direktur Bank CTBC Indonesia, lwan Satawidinata mengatakan, kerja
sama dan peluncuran produk perlindungan ini dapat memberikan solusi proteksi
dan investasi yang optimal.

Baca juga: Bank bjb Jajakan Produk Bancassurance Allianz Life

Nasabah Bank CTBC Indonesia akan memiliki lebih banyak pilihan produk
keuangan yang sesuai dengan risiko dan kebutuhan. *Kami harap kolaborasi ini
akan memberikan sinergi untuk memahami keadaan nasabah dan mendukung
tujuan di masa depan,” kata lwan,

Layanan berbasis digital dikembangkan dengan matang. Agar setiap proses
pengajuan polis mulai dari awal hingga proses klaim dapatr memudahkan
masyarakat. (eko)



Judul

Allianz Life Tawarkan Dua Produk Bancassurance Lewat Bank CTBC

Indonesia

Nama Media

Fintechnesia.com

Newstrend

Produk Bancaassurance Allianz Life Indonesia

Halaman/URL

https://fintechnesia.com/2021/11/19/allianz-life-tawarkan-
dua-produk-bancassurance-lewat-bank-ctbc-indonesia/

Tanggal Berita

2021-11-19

Sentimen

Netral

Allianz Life Tawarkan Dua Produk Bancassurance
Lewat Bank CTBC Indonesia

Jumat, 18 Novernber 2021 | 16:00 WIR

[k imer ]
000

SPACE AVAILA

FinTechnesia.com | Allianz Life ia dan Bank CTBC indonesia bekerjasama
menyediakan solusi dan layanan perlindungan asuransi melalui n jalur pemasaran
bancassurance. Allianz Life Indonesia menyediakan produk dan layanan yang dapat
memenuhi kebutuhan nasabah Bank CTBC Indonesia akan perlindungan asuransi.

Direktur dan Chief of Partnership Distribution Officer Allianz Life Indanesia, Bianto
surodjo berharap, kemitraan ini dapat menjadi kerja sama yang kuat dan
memberikan banyak manfaat bagi nasabah dalam mempersiapkan rencana masa
depann.

Baca juga: Transformasi Digital dan Dukung Industri Syariah, Ini Langkah Allianz

“Allianz juga akan memberikan layanan yang didukung oleh proses yang telah
terdigitalisasi, baik dalam proses penjualan maupun pasca penjualan,” kata Bianto,
Rabu (17/11).

Kerja sama ini ditandai juga dengan peluncuran dua produk perlindungan asuransi
jiwa unit link, Allianz Wealthlink Preferred Life dan Allianz Assetlink Maxima. Kedua
produk ini akan memberikan manfaat perlindungan asuransi jiwa sekaligus
investasi. Serta berbagai manfaat perlindungan tambahan yang dapat dipilih
sesuai kebutuhan nasabah Bank CTBC Indonesia

Presiden Direktur Bank CTBC Indonesia, lwan Satawidinata mengatakan, kerja
sama dan peluncuran produk perlindungan ini dapat memberikan solusi proteksi
dan investasi yang optimal.

Baca Juga: Bank bjb Jajakan Produk Bancassurance Allianz Life

Nasabah Bank CTBC indonesia akan memiliki lebih banyak pilihan produk
keuangan yang sesuai dengan risiko dan kebutuhan. “Kami harap kolaborasi ini
akan memberikan sinergi untuk memahami keadaan nasabah dan mendukung
twjuan di masa depan,” kata lwan.

Layanan berbasis digital dikembangkan dengan matang. Agar setiap proses
pengajuan polis mulai dari awal hingga proses klaim dapat memudahkan
masyarakal. (eko)
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Jakarta - PT Asuransi Allianz Life Indonesia (Allianz Life Indonesia) dan PT
Bank CTBC Indonesia (Bank CTBC Indonesia) meresmikan kerja sama untuk
menyediakan selusi dan layanan perlindungan asuransi dengan jalur
pernasaran bancassurance.

Dalam kolaborasi ini, Allianz Life Indonesia menyediakan produk dan
layanan yang dapat memenuhi kebutuhan nasabah Bank CTBC Indonesia
akan perlindungan asuransi. Dengan memaksimalkan penggunaan digital
tools yang disediakan Allianz Life Indonesia, baik untuk tenaga pemasar
maupun untuk nasabah juga, kerja sama ini diharapkan untuk memberikan
pengalaman berasuransi yang mudah dan aman bagi nasabah Bank CTBC
Indonesia.

“Kerja sama strategis antara Allianz Life Indonesia dan Bank CTBC Indonesia
akan memenuhi kebutuhan nasabah akan perlindungan asuransi dengan
cara yang mudah dan aman. Kami berharap kemitraan di jalur
bancassurance ini dapat menjadi kerja sama yang kuat dan memberikan
banyak manfaat bagi nasabah dalam mempersiapkan rencana masa
depannya,” ujar Bianto Surodjo, Direktur & Chief of Partnership Distribution
Officer Allianz Life Indonesia pada keterangannya dikutip 19 November 2021.

Kerja sama ini ditandai juga dengan peluncuran dua produk perlindungan
asuransi jiwa unit link, Allianz Wealthlink Preferred Life dan Allianz Assetlink
Maxima. Kedua produk ini akan memberikan manfaat perlindungan
asuransi jiwa sekaligus investasi, serta berbagai manfaat perlindungan
tambahan yang dapat dipilih sesuai kebutuhan nasabah Bank CTBC
Indonesia.

Allianz Wealthlink Preferred Life merupakan produk asuransi jiwa unit link
dengan metode pembayaran premi berkala. Produk ini dapat menjawab
kebutuhan nasabah dalam mengatur berbagai rencana keuangan di masa
yang akan datang, dengan potensi pengembangan aset dan layanan
medical assistance selama polis asuransi berada dalam status aktif.

Sedangkan, Allianz Assetlink Maxima adalah produk asuransi jiwa unit link
dengan metode pembayaran premi tunggal. Produk ini dirancang untuk
nasabah yang menginginkan perlindungan asuransi komprehensif,
sekaligus perlindungan pengembangan aset sebagai rencana keuangan
Jjangka panjang. (¥}
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TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - Pantro pander silitonga, direktur bisnis IFG, Haru Koesmohargyo, direktur utama BTN,
Jasmin, direktur bisnis dan retail BTN, Kartika Wirdjoatmodjo, Wakil Menteri BUMN, Yusman Dedy Kusuma, Direktur
Operasional IFG Life, Robertus Billitea, Direktur Utama IFG, Harjanto Tanuwidjaya, Direktur Utama IFG Life saat
penandatanganan di Jakarta, Kamis (18/11). IFG Life menggarap kerja sama bancassurance dengan BTN dan kerja
sama produk dengan Inhealth, yang merupakan bentuk realisasi dari pilar bisnis yang diamanatkan kepada IFG Life
untuk pengembangan bisnis baru yang berbasis asuransi jiwa dan kesehatan. Kerja sama yang dilakukan antara IFG
Life dengan BTN dan antara IFG Life dengan Mandiri Inhealth ini merupakan perwujudan komitmen perusahaan
dalam menghadirkan produk yang berorientasi kepada proteksi dan memenuhi kebutuhan nasabah.//IST
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IFG Life Menggandeng BTN
dan Mandiri InHealth

KONTAN/Carolus Agus Waluwyo
IFG Life dapat memperkenalkan produk-produk asuransi
jiwa dan kesehatan yang mengedepankan proteksi.

JAKARTA. Mengawali kiprah bisnisnya di industri nasio-
nal, PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) menghadirkan pro-
duk-produk asuransi jiwa dan kesehatan; terutama yang
berfokus kepada proteksi dan kebutuhan nasabah (custo-
mer centric).

IFG Life telah menandatangani dua perjanjian kerjasama
induk yaitu dengan Bank Tabungan Negara (BTN) dan
Mandiri Inhealth. Selama ini, produk-produk asuransi jiwa
dan kesehatan dipasarkan dengan mengutamakan investa-
sinya bukan proteksi.

Dengan kerjasama dengan Mandiri inHealth ini, IFG Life
dapat memperkenalkan produk-produk asuransi jiwa dan
kesehatan yang mengedepankan proteksi,” tutur Wakil
Menteri Badan Usaha Milik Negara (BUMN), Kartika Wir-
Jjoatmodjo dalam siaran pers, Minggu (21/11).

Dengan BTN, IFG Life menjalin kerjasama jangka pan-
Jjang terkait penjualan produk asuransi jiwa yang dijual
melalui saluran distribusi. Sedangkan dengan Mandiri In-
Health, IFG Life menjadi mitra koasuransi.

Direkiur Operasional dan Teknologi Informasi [F'G Life,
Yusman Dedy Kusuma mengatakan, kerjasama itu menjadi
realisasi atas inovasi, sekaligus pengembangan bisnis IFG
Life pada fase-fase awal. "Tentu manajemen tetap memper-
hatikan GCG dan manajemen risiko yang baik," katanya.

Selvi Mayasari
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Kantor Pemasaran Baru FWD Insurance

Para agen FWD Insurance saat beraktivitas di kantor baru, pekan lalu. PT FWD Insurance Indonesia (FWD Insurance), meresmikan kantor pemasaran baru di Jakarta yang berlokasi
di Soho Capital Lantai 12, untuk memperkuat posisinya dengan melakukan pendekatan asuransi jiwa yang lebih menyeluruh bagi setiap elemen masyarakat. FWD Insurance

terus berkomitmen untuk terus membangun tenaga-tenaga agen asuransi melalui lingkungan kerja yang kelaboratif dan pelatihan terdepan, serta menghadirkan teknologi digital
terkini untuk memberikan pengalaman berasuransi yang sederhana, relevan, dan dapat diakses semudah mungkin bagi nasabah.
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Sun Life gandeng CIMB Niaga luncurkan dua
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Reporter: Adrianus Octaviana | Ediler: Tendi Mahadl

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Sun Life Financial Indenesia (Sun Life
Indenesia) dan PT Bank CIMB Miaga Tok (CIMB Niaga) memperkuat
Kolabarasinya dengan mengeluarkan produk baru ¥ Tra Proteksi Sakinah
dan Sun Healthcare Soluticn Syarish untuk nasabah CIMB Niaga

Presiden Direklur Sun Life In
men
men

ia Elin Waty menyampalkan,

qkatnys partisinasi perempuan dalam mendukung ekonomi keluarga
mbulkan urgensi akan perlindungan yang setara, balk uniuk suami,
maupun isti. hielinat fakta tersebut, Sun Life bersama dengan CIME Niaga
meluncurkan asurans! X-Tra Proteksi Sakinah

*Solusi ini hacir sebagai produk asuransi tradisionsl berbasis Syarish yang
memberikan manfaat periindungan jiwa kepada pasangan suam istri
dalam satu polis. Cukup dengan melakukan pembayaran kontribusi satu
Kali, akan terlindungi hingga usia 100 tahun ujar Elin dikutip dari
keterangan resminya, Minggu (21/11).

jef Distribution Officer Sun Life Indonesia

nning Wikant;,
menambahian solusi ini hadir untuk menjawab kebutunan akan solusi
proteksi terhadap pasangan suami dan istri. Hal ini didasar pada temuan
‘semakin meningkatnya jumiah rmah tangga yang memiliki sumber
pendapatan ganda, sehingga memicu munculnya kebutuhan bar akan
perfindungan yang mampu memproteksi bukan hanya suami, tapi juga istri
sebagai sumber pendapatan dari sebuah keluarga

Bac

iga: §

Addapun, fiturfitur yang ditawarken dalam produk ssuransi %-Tra Froteksi
Sakinab, antara lain dalam satu polis bisa memberi periindungan bac
pasangan suami istri yang sah dan hanya membayar kantribusi satu kali
dengan perlindungan mencapai usia 100 tahun

Selain ity, ada juga tambahan manfaat cacat tetal tetap dan/atau manfaat
meninggal dunia karens kecelskaan. Tambahan manfaat perfindungan
tersebut berlaku hingga usia 70 tahun

‘Sementara itu, Asuransi Sun Healthcare Solution Syariah merupakan produk
perlindungan kesehatan yang dihadirkan seiring dengan iren pertumbuhan
positif pada industri asuransi jiwa pada umumnya. Serta, pertumbuhan
asuransi kesehatan yang mengacu laporan dari Dtoritas Jasa Keuangan
{0JK), akumulasi premi kesehatan naik 7,5% secara yoy hingga Mei 2021

Sun Healtheare Solution Syariah memiliki beberapa fitur yaitu tidsk perlu
ek medis, semua transaksi cashiess, batas tahunan yang terus meningkat
secara otomatis hingga Rp 20 millzr dan memiliki prateksi s hingga Rp
200]juta

“Kami berharap kehadiran produk ini dapat diterima dengan baik dan
menjad salah satu bentuk ikhiiar dalem mermberikan perlindungan terbaik
bagi keuarga, terulama pasangan suami istr, agar lebih tentram atau
sakinah, dengan memanfaatkan prinsip berbasis Syariah,” wiup Eii.
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MNC Life dan Kopnuspos Perkuat
Kemitraan Kerja Sama Asuransi Jiwa
Kredit

Athika Rahma, Jurnalis - Jum'at 19 November 2021 14:48 WIB

MNC Life Perkuat Kemitraan dengan Kopnuspos (Foto: Athika/MPI)

no

JAKARTA - PT MNC Life Assurance (MNC Life) perusahaan asuransi
jiwa yang merupakan unit bisnis dari PT MNC Kapital Indonesia Thk
(BCAP) dan bernaung di bawah MNC Group kembali mempererat
kerjasama melalui Program Asuransi Jiwa Kredit Kumpulan dengan
dengan Koperasi Nusantara Pos (Kopnuspos)

Acara penandatanganan kerjasama ini dilakukan di Gedung
Kopnuspos dan dihadiri oleh Direktur Utama MNC Life Febriyani
Sjofjan Yahya dan Ketua Pengurus Kopnuspos Joshua Rahmat
berserta jajarannya

Sebelumnya, MNG Life juga telah menjalin kerjasama dengan
Kopnuspos dalam bentuk asuransi kecelakaan bagi para anggota
Kopnuspos, tepatnya pada Juni lalu

"Setelah itu, saat ini kita pertegas kemitraan dalam bentuk kerjasama
asuransi jiwa kredit yang memberikan manfaat bagi anggota yang
memiliki pinjaman di Kopnuspos. Harapan saya produk-produk MNG
Life menjadi yang unggul dalam memenuhi solusi kebutuhan
masyarakat," kata Febriyani di Jakarta, Jumat (19/11/2021)

Baca Juga: Gandeng Kopnuspos, MNC Life Perluas Jaringan dan
Layanan Nasabah

Ditempat yang sama, Joshua memberikan apresiasi atas dukungan
penuh MNC Life terhadap Kopnuspos.

"Harapan saya dengan kerjasama ini dapat meningkatkan
kesejahteraan yang optimal bagi para anggota Kopnuspos, dimana
kerjasama asuransi jiwa kredit ini menambah rasa aman dan
terpercaya di mata masyarakat Indonesia, katanya



Dalam kerjasama ini, MNC Life memberikan proteksi senilai Rp100
juta hingga Rp300 juta dengan uang pertanggungan menurun
kepada anggota Kopnuspos maksimal hingga usia 80 tahun.

Layanan utama Kopnuspos adalah produk simpan pinjam, di mana
fasilitas pinjaman diberikan khusus untuk yang pembayaran
dilzkukan di kantor POS. Kini, Kopnuspos mengembangkan usaha
simpanannya dengan menghadirkan layanan digital melalui aplikasi
Kopnuspos yang bisa diunduh melalui Google Playstore untuk
pengguna berbasis android dan App store untuk iPhone.

MNC Life memasarkan serangkaian produk lengkap asuransi jiwa
melalui sistem multi-jalur distribusi diantaranya distribusi agency,
bancassurance, partnership, employee benefit, alternate & digital
untuk memperluas dan memperbesar distribusi produknya. MNC Life
siap melayani melalui Customer Service 1500 899 ext 1 atau dapat
mengunjungi kantor pemasaran yang tersebar di seluruh Indonesia.
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JAKARTA - Petusahaan asuransi, PT AlA Financial (AlA) malinat mabilitas
masyarakat fsrus mengalami peningkatan di tengah situasi pandsmi yang
mulai terkendali Dengan ftelap mempertahankan protakol ~kesehatan
masyarakat juga periu mempersiapkan kondisi sk dan mental yang prima
dengan pola pikir positf demi menungang ektvtas sehari-han yang kian padat

Karenanya, Chisf Marketing Dfficer AlA_ Kathryn Monika Parapak mengatakan
pihaknya berupaya membangun semangat postif dan optimisme masyarakat
melalui acara AIA Live Indonesia yang akan berbagi inspeasi dan informers:
“Acara ini sekaligus menjadi sarana edukasi heath and weiiness uniuk
menghubungkan kami dengan nesabah sera membents masyarakat di
Inconesia mewjudkan hidup lebin sehat. lebin lama, lebih baik” jelasnya
dalam keterangan yang diterima di Jakerta, Jumat (16/11)

Brand Ambassador AlA Indanesia, Pulri Tanjung, mengatakan, AlA Live hacir
secara khusus untuk menginspirasi masyarakat Indonesia daiam menghadapi
siuasi yang penun kefidakpastian ini Masyarskal didorong unfuk sefalu
mempernatikan kesehatan fisk den pikirsn, salah ssiunys dengan menjags
semangat pesil dan opiimsme telap menyala

Lebih dan di sendsn, masyarakat juga hanss menjaga kesshatan keluarga dan
orangorang ferdekat ‘Melahu AIA Live, masyarakat Indonesia skan
memahanmi peningnya untuk tenis menambah perspekiif bari yang mampu
mengubah pola péic dan menislani NdUp Senal sgar terus produktit dalam
i idup yang lebih bark setiap hannya” kata Puln

Baca Jug
Pandemi Gerus Persepsi Kesejahteraan Indonesia

AIA Live sacara giobal, metalui seluruh market AIA Group. pertama kali
diadakan pada 2020 melalus kanal YouTubs AIA Hsalthy Living dengan sesi
diskusi yang membahas kesehatan dan kebugaran Acara yang diadakan
secara langsung ins ditontan leh lebih dan 50 ibu orang dan mencatat jutaan
interaksi di sosial media

Al menghadirkan AlA Live edisi khusus Indonesia sebagal bentuk dukungan
kepada masyarakat yang terus befjuang dalam masa penuh tantangan seperti
samt ini. Kini AlA Indonesia hadir dengan AIA Live Indonssia untuk secara
Khusus menjangkau nasabah serta masyarakat Indonesia

AlA Live Indonesia akan ddayangkan pada hari Sablu, 20 November 2021
pukul 19.00 WIB di kanal Youtube Net TV dengan menghadirkan AIA Global
Ambassador, David Backham, Son Heung-Min dan Ben Davies dan Taltenham
Hotspur untuk berbag tips gaya hidup sshat, menanamkan kebiasaan baik
dalam keseharian

Selain itu, AIA Indonasia brand ambassador Putri Tanjung fusul hadic untuk
berbagi inspirasi dalam mengajak masyarakat mengadopsi pola hidup yang
lebéh sahat AIA Live Indonesia juga menghaditkan penampitan khusus dar
Niki sebagai musisi muda Indonesia yang mampu berksmbang secara otentik
di tingkat dunia serta mampu mengmnspirasi kreativitas generasi muda di
tengan pandemi yang berangsur pulin

Kondisi pandemi yang saat ini berangsur pulih mandorong tingginya mobiltas
masyarakat Berdasarkan data Google Mobility Report, akiivitas masyarakat ke
mal sudah seperi sebelum pandemi. Google bahkan mencatat ada kenaikan 1
persen pka dibandingkan dengan siuas: norml

Sementara itu, mobiltas di permukiman memperlhatkan en yang terus
mengalami penurunan, hingga & persen per 20 September 2021 Penurunan
mobiktas di kategan ini berbanding lurus dengan semakin tinggmya mobiitas
masyarakat di tempat umum yang naik 20 persen, dan aktivitas perkantoran
yang nask 18 persen
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